
GESTIÓN Y COMERCIO ELECTRÓNICO

PARA EL COMERCIO MINORISTA 

PRESENTACIÓN

www.hostgreen.com
Visita nuestro sitio web



• Ventas: 
Ventas por período (Diarias, semanales,….)
Ventas pro tipo de producto (familias,
categorías, …..) 
Control de caja (Tickets de venta,
devoluciones, reintegros, ofertas, ….)
IVA

Proveedores o Productos (Familias,
categorías, …..).
Costos o Inventarios.
Puntos de reposición o Compras.

• Almacenes: 

LA GESTIÓN EN EL COMERCIO MINORISTA.
 ¿QUÉ GESTIONAMOS?

SOLUCIONES DE GESTIÓN Y COMERCIO
ELECTRÓNICO PARA EL COMERCIO MINORISTA 



Dolibarr TakePOS, es la solución que transforma tu dolibarr en un punto de
venta táctil, desarrollado en software libre por Dolibarr ERP&CRM. 

Funcion con un módulo totalmente integrado a Dolibarr ERP&CRM, con un
completo flujo de información desde la venta al público hasta al back office. 

Dolibarr ERP & CRM, es una suite gratuita de código abierto que no solo te permite
planificar tus recursos empresariales, ERP, gestionar tu relación con el cliente,
CRM, sino también, administrar tus ventas, TPV, todo en uno, además es un
software que permite activar y desactivar cualquier módulo cuando lo deseas, para
Pyme, autónomos, empresas u organizaciones.

¿QUÉ ES DOLIBARR
TAKEPOS? 

HERRAMIENTAS DE GESTIÓN 



Visión general 

Diseñado específicamente para pantallas táctiles. 
Solución muy flexible y con gran capacidad de
personalización.
Idóneo para una amplia gama de negocios de
venta minorista. 
Configurable para cualquier entorno de POS. 
Permite una mejor asistencia a sus clientes. 
Optimización de los distintos procesos; mayor
rapidez y eficacia.
Aumenta la productividad de sus empleados por su
facilidad de uso. 
Sin costes ocultos o costes de licencias. Minimice
su inversión. 
Gran número de sólidas prestaciones. 
Sin ataduras a proveedor alguno. 

LA GESTIÓN DEL PUNTO DE
VENTA CON DOLIBARR TAKEPOS

HERRAMIENTAS DE GESTIÓN 



¿A QUÉ TIPO DE COMERCIO VA
DIRIGIDO DOLIBARR TAKEPOS 

Funcionalidad 
Dolibarr TakePos, ofrece toda la gama de funcionalidades que el sector minorista
demanda: 

Permite trabajar en varios pedidos al mismo tiempo
Gestiona bares y restaurantes
Permite conectar con sistemas externos
Permite habilitar campos de redes sociales en terceros.

Prácticamente, cualquier actividad de comercio minorista puede ser gestionada
con Dolibarr TakePos. 

A continuación revisaremos las características de cada uno de los módulos de
Dolibarr TakePos. 

HERRAMIENTAS DE GESTIÓN 

MEJORAR LA GESTIÓN DE NUESTRO COMERCIO, COMPRAS, VENTAS, CONTABILIDAD



SOLUCIÓN DOLIBARR TAKEPOS

Gestión de Datos Maestros 

Productos, categorías y subcategorías, imágenes, impuestos, almacenes,
áreas de restaurante y disposición de las mesas, usuarios y roles, etc.

 
Organice y centralice como es debido los datos clave de su empresa.
•Garantice la coherencia y trazabilidad de los procesos. 
Organiza el inventario con atributos de los productos para manejarlos más
fácilmente. 
Disponible en varios idiomas. 

HERRAMIENTAS DE GESTIÓN 

Tecnología 

Dolibarr TakePOS, se ha desarrollado con la ayuda de la más avanzada
tecnología para poder sacar el máximo partido del rico ecosistema que
supone el software libre. 

El producto goza además de una alta capacidad de configuración,
pudiéndose adaptar a las necesidades de cualquier usuario.

Las diversas plantillas de configuración le permitirán adaptarlo a sus
necesidades de negocio. 



SOLUCIÓN DOLIBARR TAKEPOS

Gestión de Almacenes 

Propiedades de productos, movimientos de productos, recuento de
inventario, recibos de productos, etc. 

Gestione múltiples almacenes de manera transparente. 
Mantenga su inventario siempre actualizado. 
Conozca siempre la localización exacta de sus existencias. 

HERRAMIENTAS DE GESTIÓN 

Informes y Gráficos 

Elaboración de informes, filtrado, gráficos, etc.

Supervise el estado de su negocio de venta minorista.
Obtenga la información que necesita en el momento en que la
necesita.
Mejore el proceso de toma de decisiones de su empresa.



Se muestra catálogo de productos. 
Se cierra una transacción económica con un
pedido o venta. 
Pagos de pedidos por tarjeta, transferencia,
contra reembolso. 

¿QUE ES COMERCIO
ELECTRÓNICO?

E-commerce Compra / Venta 
a través de Internet 



COMERCIO ELECTRÓNICO.
VENDER POR INTERNET. 

El Comercio Electrónico, también conocido como e-
commerce (electronic commerce) en inglés,
consiste en la compra y venta de bienes y
servicios a través de Internet, usando como forma
de pago medios electrónicos, tales como las tarjetas
de crédito, débito, etc.. 

Establecer una Estrategia de Comercio Electrónico
en la gestión del comercio, permitirá atender
“virtualmente” a un número prácticamente ilimitado
de clientes, independientemente de su ubicación
geográfica. 



COMERCIO ELECTRÓNICO.
VENDER POR INTERNET. 

Esta estrategia ha de tener en cuenta aspectos, ya presentes
en la gestión de un comercio minorista tradicional, para
asegurar la captación y fidelización de los clientes con base
en la calidad de servicio. Dada la característica de este
nuevo canal de ventas, ha de considerarse la puesta en
servicio de las herramientas logísticas y tecnológicas que
permitan el suministro de la información necesaria para la
promoción y venta de los productos ofertados, así como la
atención adecuada a los requerimientos que se reciban a
través de la plataforma de comercio electrónico. 



Abrir un nuevo canal de ventas. 
Acceso permanente al catálogo
fijando precios con venta de
productos y servicios.
Bajo coste de incorporarse al
mercado. 
Aumento de competitividad en
mercados globales.

Venta
Tradicional 

e-
Commerce 

Tiemp
o 

Ventas
Incrementales 

Ventas e-
Commerce 

Ventas
Tradicionales 

¿POR QUÉ HACER
COMERCIO ELECTRÓNICO? 

El costo de ventas también mejora
ya que el proceso se vuelve más eficiente. 



Ahorro de coste de desarrollo de la solución.
Independencia del proveedor. 
Soluciones probadas, de amplia
implantación a nivel mundial.
Mayor seguridad y control de la plataforma
de comercio electrónico. 
Desarrollo por la comunidad, independiente
de programas o herramientas propietarias. 
Solución ampliamente utilizada, probada y
con gran funcionalidad. 
Sin costos anuales de licencias o
renovaciones. 

¿QUE VENTAJAS TIENE IMPLANTAR
SOFTWARE LIBRE COMO SOLUCIÓN

DE ECOMMERCE? 



Son múltiples la herramientas basadas en software libre, disponibles para
la implantación de soluciones de comercio electrónico, las más conocidas
son las siguientes: 

DISTINTAS SOLUCIONES DE
COMERCIO ELECTRÓNICO
BASADAS EN SOFTWARE LIBRE 

En HOSTGREEN.COM estamos en capacidad de implantar
soluciones de comercio electrónico basadas en cualquiera de
estas plataformas, aunque cuando el cliente delega en nosotros
la decisión, o solicita nuestro consejo, nos decantamos por
Prestashop, por ser una plataforma de comercio electrónico
gratuita y de código abierto, que permite ser integrado con
Dolibarr ERP&CRM, asegurando una evolución de ambos en el
tiempo y la compatibilidad natural en nuevas versiones de estos
productos.



HOSTGREEN ofrece los servicios para integrar
el sistema de comercio Dolibarr TakeTPV, con
la plataforma de comercio electrónico, con las
siguientes ventajas para el empresario: 

Carga automática de todos los productos y
categorías a la tienda online. 
Sincronización con el inventario físico 
Carga automática de imágenes de
productos 
Ahorro de tiempo al evitar la duplicidad de
productos en el sistema TPV y la tienda
virtual. 

INTEGRANDO
 LAS HERRAMIENTAS DE GESTIÓN 



+34 911 17 41 32

CEO: Francisco Castillo

+ 34 678 20 53 16

https://es.linkedin.com/company/hostgreen

C/ Graham Bell, 6, 2-4, Parque Tecnológico
Andalucia, Málaga, España

Contáctanos

http://blog.hostgreen.com

http://www.hostgreen.com 

fcastillo@hostgreen.com

“SU MEJOR ALIADO TECNOLÓGICO”

http://blog.hostgreen.com/

